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Deutsche Revobank - ein Institut in Griindung

Die neue Bank will Waren und Vorrite von Mittelstindlern kaufen und finanzieren.

Frank M. Drost
Berlin

er in Zeiten der Finanz-
markt- und Staatsschul-
denkrise in Deutschland

eine neue Bank griinden will, sorgt
fiir Stirnrunzeln. Immerhin gibt es
in Deutschland bereits 2 128 Geldin-
stitute, wobei das Gros auf Genos-
senschaftsbanken und Sparkassen
entfillt. Doch das Management der
Deutschen Revobank ist von sei-
nem Geschiftsmodell {iberzeugt.
Eine Kklassische Bank kann mit
physischen Produkten in der Regel
nichts anfangen - akzeptiert sie not-
falls als Sicherheiten mit einem
kriftigen Abschlag. Nicht so die
Deutsche Revobank. ,Unser Ge-
schiftsmodell besteht darin, dass
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wir das Working Capital unserer
Kunden, also Waren und Vorrite,
erwerben und finanzieren“, erliu-
tert Uwe Hastedt, Vor-

steller. Der Kunde stellt Aufbauten
fiir Trucks her. Einzelpreis und Aus-
stattung der Fahrzeuge standen fest

- offen war nur das Lie-

stand der Deutschen ,Wirstrebenfiir ferdatum. Die Deut-
Revobank. Das erin- die Bank eine sche Revobank be-
nert an Zeiten, als Ban- Eigenkapital- zahlte die Produkte,
keri noch 'Waren— Rendite zwischen die ihr ju?lstlsches Ei-
strome finanziert ha- achtund 14 gentum sind, bis der
ben. ,,Wir treten in die u p Kunde die Ware beno-
Lieferantenkette ein, Prozent an. tigt. ,,Bei Entnahme
um die Bilanz sowohl Uwe Hastedt muss er sie bezahlen®,
. Deutsche Revobank
auf Lieferanten- als so Hastedt.

auch auf Abnehmerseite zu entlas-
ten®, so Hastedt.

Wie das funktioniert, macht der
Manager an einem Beispiel klar.
Kiirzlich erwarb das Unternehmen
im Auftrag eines Kunden 900
Trucks von einem deutschen Her-

Die Bank iiberbriickt sozusagen
den Zeitraum zwischen Produk-
tion und Absatz, der die Bilanz des
Kunden belasten konne. Die Vergii-
tung fiir die Bank bestehe in einem
Aufschlag auf den Preis und eine La-
ger- und Servicegebiihr. Sollte der

Kunde insolvent werden, konnte
die Revobank die Produkte sofort
selbst verwerten und wéire nicht
nur wie andere Banken iiber eine
Quote beteiligt.

Bislang wurde dieses Geschift
im Rahmen der MHB-Gruppe be-
trieben, die seit 1998 Losungen fiir
Working Capital anbietet. Um eine
nachhaltige Finanzierung zu si-
chern, hat sich die Gruppe jetzt ent-
schieden, das Geschift in der Deut-
schen Revobank zu biindeln und
auszugliedern. Die MHB-Gruppe,
deren geschiftsfithrender Gesell-
schafter Hastedt in Personalunion
ist, stattete die Revobank mit ei-
nem Eigenkapital von einer Million
aus. Aktuell ist die Bank dabei, wei-
teres Eigenkapital einzuwerben.

Die Zielgrofie liegt bei 15 Millionen
Euro. Dem Vernehmen nach
konnte bislang ein Drittel dieser
Summe aufgebracht werden.

Parallel lduft bereits die Suche
nach zwei Vorstandsmitgliedern.
Vorgespriache mit der Finanzauf-
sicht Bafin hat es schon gegeben. Al-
lerdings wurde das Genehmigungs-
verfahren fiir eine Vollbanklizenz
noch nicht eingeleitet.

Konkrete  Vorstellungen in
puncto Rendite gibt es auch schon.
,Wir streben eine Eigenkapital-Ren-
dite zwischen acht und 14 Prozent
an.“ Das seien keine Traumrendi-
ten, doch Hastedt sieht sie zumin-
dest als nachhaltig und sicher an.
Schliefflich investiere man in die
Sachwerte des Mittelstands.



